ANALIZA FINANSIJSKIH
IZVJESTAJA



Sta je bilans uspjeha?

lzvjestaj u kojem prikazujemo rashode,
prihode i dobitak, odnosno gubitak kao
njihovu razliku.




Da se podsjetimo.....

» Kada se ostvaruje veza izmedu bilansa stanja
| bilansa uspjeha?

1. U procesu nastanka prihoda i rashoda;
2. U procesu bilansiranja.

BALANCE INCOME
SHEET STATEMENT




Prikazivanje Bilansa uspjeha

Prikazivane Bilansa uspjeha: Bilans uspjeha - jednostran prikaz
Prikazivanje bilansa uspjeha moZe biti jednostrano i dvostrano.
A) UKUPNI PRIHODI
: : " Postovni prihod
Bilans uspjeha - dvostrani prikaz Finansijsld pﬂh 0l
POSLOVNI RASHODI POSLOVNI PRIKODI Ot pihod
B) UKUPNI RASHODI
OSTALI RASHOD! OSTALI PRIHODI PSS rstud
Ostall rashod
C) REZULTAT
UKUPNI RASHODI UKUPNI PRIHODI Poslovni rezultat
Finansijkd rezulta
Nepostovni rezulat
DOBITAK GUBITAK




Metoda ukupnih troskova

Bilans uspjeha sacinjen po metodu ukupnih
troskova polazi od troskova koji su nastali u
obracunskom periodu (troskovi perioda).
Upravo zato u bilans uspjeha se ukljucuje i
razlika izmedu krajnjih i pocetnih zaliha
nezavrsene proizvodnje, poluproizvoda i
gotovih proizvoda, koja se iskazuje kroz
smanjenje zaliha (ako su krajnje zalihe manje
od pocetnih) i kroz povecanje zaliha (ako su
krajnje zalihe vece od pocetnih zaliha




Metoda troskova prodatih ucinaka

Ako je bilans uspeha sacinjen po metodu prodatih ucinaka na
rashodnoj strani iskazuju se poslovni rashodi, finansijski rashodi i
neposlovni i vanredni rashodi, a na prihodnoj strani iskazuju se

poslovni prihodi, finansijski prihodi i neposlovni i vanredni prihodi.

Poslovni rashodi su, u stvari, troskovi sadrzani u prodatim
proizvodima.

Rashodi finansiranja su, u stvari, kamate na obaveze. Neposlovni i
vanredni rashodi su rashodi koji su nastali nezavisno od redovnog
poslovanja, javljaju se povremeno.

Polslovni prihodi su prihodi od prodaje proizvoda i ucinjenih
usluga.

Finansijski prihodi su prihodi od kamata na potrazivanja.

Neposlovni i vanredni prihodi su prihodi koji su nastali, ta- kode,
nezavisno od redovnog poslovanja i oni se javljaju povremeno.




Metode za sastavljanje Bilansa
uspjeha:

‘ Metode sastavljanja Bilansa uspjeha

A) Metoda ukupnih troskova

B) Metoda troskova prodatih ucinaka

‘ a) Bruto princip: a) ...na osnovu sistema obracuna po
ukupnim troskovima;

a1) Stanje zaliha na strani R i P;
a2) Stanje zaliha na strani R; b) ...na osnovu sistema obracuna po
a3) Stanje zaliha na strani P. proizvodnim troskovima,;

b1) Korekcija zaliha na strani R;
b2) Korekcija zaliha na strani R;
ba) Korekeija zaliha na strani R i P;




A) Metoda ukupnih troskova -
bruto princip

» Bruto princip podrazumijeva da se u Bilans uspjeha
unosi pocetno stanje svih zaliha (ako se stanja zaliha
unose i na strani rashoda i prihoda), odnoso zaliha
ucinaka (nedovrsene proizvodnje i gotovih proizvoda,
ako se stanja unose samo na strani rashoda ili samo na
strani prihoda).
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Kod Metode ukupnih troskova po bruto principu sa korekcijom zaliha na
strani rashoda i prihoda unosimo pocetno stanje zaliha materijala,
nedovrsene proizvodnje, gotovih proizvoda i robe na strani rashoda (dodatna
stavka), a krajnje stanje zaliha materijala, nedovrSene proizvodnje, gotovih
proizvoda i robe na strani prihoda (dodatna stavka).

Kod Metode ukupnih troSkova po bruto principu sa korekcijom zaliha na
strani rashoda unosimo i pocetno stanje i krajnje stanje zaliha ucinaka (samo
nedovrSena proizvodnja i gotovih proizvoda) na stranu rashoda, i to pocetno
stanje kao povecanje rashoda, a krajnje stanje kao smanjenje rashoda.

Kod Metode ukupnih troSkova po bruto principu sa korekcijom zaliha na
strani prihoda unosimo i pocetno stanje i krajnje stanje zaliha ucinaka (samo
nedovrSena proizvodnja i gotovih proizvoda) na stranu prihoda, i to pocetno
stanje kao smanjenje prihoda, a krajnje stanje kao povecanje prihoda.




A) Metoda u

kupnih troskova - neto
princip

Neto princip podrazumijeva da se u Bilans uspjeha unosi
samo razlika izmedu krajnjeg i pocetnog stanja zaliha
ucinaka (nedovrsene
razlika moze se og
(kada su krajnje za
vrijednosti zaliha (
pocetnih).

proizvodnje i gotovi proizvoda). Ta
edati u Povecanju vrijednosti zaliha
ihe vece od pocetnih) ili Smanjenju

<kada su krajnje zalihe manje od




% Kod Metode ukupnih troSkova po neto principu sa korekcijom zaliha

L)

L)

na strani rashoda - Smanjenje vrijednosti zaliha predstavlja dodatnu
stavku rashodima, a Povecanje vrijednosti zaliha predstavlja odbitnu
stavku rashodima.

Kod Metode ukupnih troskova po neto principu sa korekcijom zaliha
na strani prihoda - Smanjenje vrijednosti zaliha predstavlja odbitnu
stavku od prihoda, a Povecanje vrijednosti zaliha dodatnu stavku
prihodima.




B) Metoda troskova prodatih
ucinaka
» Metoda troskova prodatih ucinaka:

a) Na osnovu sistema obracuna po ukupnim
troskovima;

b) Na osnovu sistema obracuna po proizvodnim
troskovima;

¢) Na osnovu sistema obracuna po varijabilnim
troskovima




Sistem obracuna prihoda:

» Postoje dva sistema obracuna prihoda i to sistem
obracuna na bazi:

» 1. Fakturisane realizacije;

» 2. Naplacene realizacije




Kod sistema obracuna prihoda na bazi fakturisane
realizacije prihod je ostvaren onda kada je fakturisan (kada
je poslata faktura kupcima), i istovremeno se evidentira
rashod sadrzan u prodatim proizvodima, uslugama,
odnosno robi. Prema tome, prihod je evidentiran bez obzira
da li smo ga naplatili ili nismo.

Kod sistema obracuna prihoda na bazi naplacene realizacije
prihod je ostvaren onda kada je naplacen od kupaca. Tek
tada evidentiramo i rashod




Finansijsko naprezanje

Finansijsko naprezanje racunamo na sledeci nacin:

1 Prihodi po fakturisanoj realizaciji

2 Rashodi po fakturisanoj realizaciji

3 Rezultat po fakturisanoj realizaciji (1-2)
4 Prihodi po naplacenoj realizaciji

5 Rashodi po naplacenoj realizaciji

6 Rezultat po naplacenoj realizaciji (4-5)

/ Finansijsko naprezanje (3-6)

e




Treba znati sledece relacije:

Prihodi po napla¢enoj realizaciji = Prihodi po fakturisanoj realizaciji x
Stepen naplate

Rashodi po naplacenoj realizaciji = Rashodi po fakturisanoj realizaciji
X Stepen naplate

Rezultat po napla¢enoj realizaciji = Rezultat po fakturisanoj realizaciji
X Stepen naplate




Primjer 1

Prihodi po naplacéenoj realizaciji su 140.000, dok su rashodi po naplacenoj realizaciji 115.000.
Rezultat po fakturisanoj realizaciji je 45.005. |zracunati stepen naplate i ostale pozicije.

1 Prihodi po fakturisanoj realizaciji
2 Rashodi po fakturisanoj realizaciji
3 Rezultat po fakturisanoj realizaciji (1-2) 45,005

4 Prihodi po naplacenoj realizaciji 140,000
5 Rashodi po naplacenoj realizaciji 115,000
6 Rezultat po naplacenoj realizaciji (4-5) 25,000

7 Finansijsko naprezanje (3-6)

Rezultat lac. reals 25.000
Stepen naplate = — o PORAPZACTEARZ: 160 = 2277 1100 = 55,55%

Rezultat po faktur. realiz. 45.005




Prihodi po naplacenoj realizaciji = Prihodi po fakturisanoj realizaciji x Stepen naplate
Prihod po fakturisanoj realizaciji = Prihodi po naplacenoj realizaciji / Stepen naplate
Prihod po fakturisanoj realizaciji = 140,000 / 0,5555 = 252,025

Rashodi po naplacenoj realizaciji = Rashodi po fakturisanoj realizaciji x Stepen naplate

Rashodi po fakturisanoj realizaciji = Rashodi po naplacenoj realizaciji / Stepen naplate
Rashodi po fakturisanoj realizaciji = 115.000/0,5555 = 207.020

1 Prihodi po fakturisanoj realizaciji 252,025
2 Rashodi po fakturisanoj realizaciji 207,020
3 Rezultat po fakturisanoj realizaciji (1-2) 45,005
4 Prihodi po naplacenoj realizaciji 140,000
5 Rashodi po naplacenoj realizaciji 115,000

6 Rezultat po naplacenoj realizaciji (4-5) 25,000
7 Finansijsko naprezanje (3-6) 20,005




Primjer 2:

Preduzece je u toku godine imalo prihode na bazi fakturisane realizacije u iznosu od 100.000 i
finansijsko naprezanje od 8.000. Rezultat po osnovu fakturisane realizacije je 40.000.
|zracunati stepen naplate | ostale nepoznate pozicije.

1 Prihodi po fakturisanoj realizaciji 100,000
2 Rashodi po fakturisanoj realizaciji

3 Rezultat po fakturisanoj realizaciji (1-2) 40,000
4 Prihodi po naplacenoj realizaciji

5 Rashodi po naplacenoj realizaciji

6 Rezultat po naplacenoj realizaciji (4-5)

7 Finansijsko naprezanje (3-6) 8,000

Rezultat ponaplac. realiz. 100 — 25.000

: x100 =155,55%
Rezultat po faktur. realiz. 45.005

Stepen naplate=

e ~ @9 -



1 Prihodi po fakturisanoj realizaciji 100,000
2 Rashodi po fakturisanoj realizaciji 60,000
3 Rezultat po fakturisanoj realizaciji (1-2) 40,000
4 Prihodi po naplacenoj realizaciji
5 Rashodi po naplacenoj realizaciji
6 Rezultat po naplacenoj realizaciji (4-5) 32,000

7 Finansijsko naprezanje (3-6) 8,000
Rezultat lac. realiz. 32.000
Stepen naplate= e d ponapnt —x100 = x100 =80%
Rezultat po faktur.realiz. 40.000

Prihodi po naplacenoj realizaciji = Prihodi po fakturisanoj realizaciji x Stepen naplate
Prihodi po naplacenoj realizaciji = 100.000 x 80% = 80.000

Rashodi po naplacenoj realizaciji = Rashodi po fakturisanoj realizaciji x Stepen naplate
Rashodi po naplacenoj realizaciji = 60.000 x 80% = 48,000




HVALA NA PAZNJI!

.



